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Zu teuer, zu anfallig: SBB verfehlen Ziele

Bundesbahnen verzelchnen mehr Storungen, Ausfalle und Ausgaben, als sie dirfien
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Junge Finanzfirma treibt den Wandel der Banken voran

Das Startup-Unternehmen Moneymeets stellt auf seiner Plattform eine bis jetzt
ungekannte Preistransparenz her. Jetzt planen die Kolner, in die Schweiz zu
expandieren.

S. Brauer | 417 Worter

Dieter Fromm hatte eine erfolgreiche Karriere in der Bankenbranche hinter sich. Bei einer
deutschen Sparkasse war er fiir 200 Mitarbeiter zustdndig, baute das
Family-Office-Geschift auf, verantwortete das Private Banking. Nach 29 Berufsjahren hatte
er den Eindruck, er befinde sich auf einem sinkenden Schiff. Fromm kiindigte und
grindete im Jahr 2012 mit Johannes Cremer in Koln das Startup Moneymeets. Heute sagt
er: «Ich wollte von einem Verteidiger von Marktanteilen zu einem Angreifer wechseln.»

Fromm ist tUberzeugt, dass sich die Branche im weitreichendsten Umbruch seit
Jahrzehnten befindet. «Fintech-Unternehmen l6sen das klassische Filialsystem und die
klassische Einzelberatung in weiten Teilen ab», sagt er. Kunden hitten bessere
Informationsmaéglichkeiten als je zuvor. «Die Skepsis gegeniiber klassischen Banken wird
nicht mehr verschwinden.»

Fromm und Cremer haben eine Plattform aufgebaut, auf der Kunden samtliche
Finanzprodukte, von Bankkonten iiber Aktiendepots bis zu Versicherungen, verwalten und
mit rivalisierenden Angeboten vergleichen konnen. Provisionen legt Moneymeets offen
und teilt sie mit den Mitgliedern. In den letzten zwolf Monaten konnte das Startup die
verwalteten Vermc'jgen um 400% steigern.

f Von der Transparenz, die Moneymeets herstelle, profitierten sowohﬁ
Finanzdienstleister als auch Kunden, sagt der Fintech-Berater Spiros Margaris aus St.
Gallen. «In der neuen Finanzwelt werden Unternehmen bestehen, die glaubhaft machen
konnen, dass Kooperationen gut fiir beide Seiten sind.» Margaris ist vor kurzem als Senior
Advisor bei Moneymeets eingestiegen. «Banken brauchen in Zukunft neue
Geschiftsmodelle, um erfolgreich zu sein», sagt er. Moneymeets zeige, wohin die

Gntwicklung gehen konnte. )

Ein Ausbau der Plattform steht unmittelbar bevor. Ab dem vierten Quartal will
Moneymeets auf seiner Plattform auch einen Vergleich der Leistungen von
Vermogensverwaltern anbieten. Diese konnten die Transparenz besonders fiirchten, sofern
ihre Performance zu wiinschen iibrig lasst.

Dariiber hinaus will das Startup auch Schweizer Privatkunden den Zugang zur
Plattform ermoglichen. Dafiir bendtigt das Startup einen Partner mit Bankenlizenz. «Wir
priifen eine Kooperation mit Zweiplus oder einer der beiden Grossbanken», sagt Cremer.

C Einen Schweizer Investor hat Moneymeets bereits. Margaris stellte den Kontakt zum)
Zuger Vermogensverwalter Woodman Asset Management her. Nach wochenlangen
Verhandlungen entschied sich Woodman-Chef Daniel Aaxman, sich bel einer
Kapitalerhohung um 3,5 Mio. € als Leadinvestor zu beteiligen. «<Wir teilen die Werte von
Moneymeets, insbesondere absolute Transparenz und faire Preise», sagt Aaxman. «Das ist
die Zukunft im Asset und Wealth Management.»




